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JUSTIFICACIÓN  

1. Se requiere  incrementar  el  valor  de  ser 
AFILIADO CANACO  (demostrando  el 
ROI) y estamos  respondiendo  a  su 
inquietud   en  el sentido  de  encontrar  
nuevas  opciones  de  hacer  negocios  en  
Yucatán . 

 

2. Generar  nuevos  espacios  B2B para   
negocios  entre  los afiliados,  dándole  
preferencia  de  compra  al  socio  
Canaco  fortaleciendo  así el  comercio  
organizado . 
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GENERALES DEL PROYECTO. 

80 participantes por evento entre socios e 

invitados.  

Se realizarían 4 ediciones en 2014 

miércoles  en horario de 20:00 a 24:00 hrs. 

Lugar de realización: Salón Lobby de la 

Cámara de Comercio.  

Ambiente Lounge con  bocadillos  y 

bebidas (refrescos y licores)  

Música ambiental durante el evento.  
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PROGRAMA  

Actividad Hora 
Registro de asistentes y entrega de 

gafetes.
 20:00 hrs

Bienvenida por parte del Presidente de 

la Cámara y autoridades.  
20:30 hrs

Presentación de video del Patrocinador 

Master (1)  de sus productos y/o servicios  

(4 minutos ). 

20:45 hrs

Se realiza la dinámica de Networking.  21:00 hrs

Interacción comercial y cierre de 

negocios en area lounge.
22:30 hrs 

Fin de la actividad 24:00 hrs



Comité de Exposiciones y Desarrollo Comercial 2014  

Plano del evento  
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¿QUE ES ? 
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ENCUENTROS RAPIDOS Y PRODUCTIVOS 



Comité de Exposiciones y Desarrollo Comercial 2014  

EXITO EN 3 MINUTOS 



Comité de Exposiciones y Desarrollo Comercial 2014  

RECOMENDACIONES 

COMPRADORES 

1. Realizará  las preguntas 
convenientes , para evitar 
explicaciones secundarias.  

2. Definir método para 
seleccionar prioridades en el 
material que te presenten.  

3. Agendar una cita posterior . 

4. Respetar  los tiempos para no 
detener la cadena ( 3 mins.) 
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RECOMENDACIONES 

VENDEDORES 

1. Preparar tu presentación de 3 
mins. en total con las 
principales razones por las que 
debería comprarle.  

2. Tener material de apoyo, 
Ipad , folletería y tarjetas de 
presentación.  

3. Se directo y sin rodeos, usa 
preguntas clave.  

4. Respetar  los tiempos para no 
detener la cadena (3 minutos)  
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VINCULACIÓN DE NEGOCIOS EN 

EL AREA LOUNGE 

ÅSe entregara una carpeta con 
las empresas participantes 
(Directorio ) 

ÅLos Directores de la Canaco, 
apoyaran a los invitados para 
vincularlos.  

ÅImportante que la vinculación 
tenga un formato similar al 
Speed  Networking  (3 minutos ).  
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GEFETE DE ID PERSONALIZADO 


